EFFICAS

IT-Lagebild

STRATEGISCHE IT-BERATUNG - HAMBURG

Ein belastbares Gesamtbild lhrer IT — als Grundlage fir Investitionsentscheidungen, die vor
Geschaftsfuhrung, Gremien und Prifern tragen. Acht Erhebungsfelder, jedes aus drei Sichten.

Festpreis, definierter Gegenstand, definierte Ergebnisse.

WANN DAS GEBRAUCHT WIRD

__ Ein Prufer hat etwas beanstandet. Rollen- und Rechtekonzepte,
Nachvollziehbarkeit, Dokumentation — die Feststellung ist extern
und an den Prifungszyklus gebunden.

__ Die IT-Kosten sind nicht erklarbar. Vertrage sind tber Jahre
gewachsen, verlangern sich automatisch, niemand prift

Die IT-Leitung geht. Und niemand kann sagen, welches Wissen
mitgeht und welche Zugange nur in einem Kopf existieren.

Investitionen stehen an. Alles gleichzeitig, alles begriindet — und
keine Grundlage fir die Entscheidung, was zuerst und was gar

Rechnungen inhaltlich. nicht.

DAS PRINZIP — DREI SICHTEN AUF DENSELBEN GEGENSTAND

KAUFMANNISCH

Was kostet es, was ist
gebunden, bis wann?

TECHNISCH

Woraus besteht es, wie
wird es betrieben?
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Service - System - Vertrag
der jeweils betrachtete Gegenstand

FACHLICH

Wer braucht es wofr,
wie kritisch ist es?

Wo die Sichten nicht zusammen-
passen, liegt der Handlungsbedarf.

Kaufmannisch

Kosten, Vertragsbindung, vereinbarte
gegen tatsachliche Leistung. Diese Sicht
fehlt in klassischen IT-Audits vollstandig.

Fachlich

Nutzung, Kritikalitat, inhaltliche
Verantwortung. Diese Sicht kommt aus dem
Haus, nicht aus der IT — und widerspricht
der technischen Uiberraschend oft.

Technisch

Zustand, Betrieb, Lebenszyklen,
Abhéangigkeiten. Diese Sicht liefert jedes
Systemhaus — allein erklart sie nie, ob eine
Investition richtig ist.

ABLAUF — MIT ENTSCHEIDUNGSPUNKT NACH DER ERSTEN STUFE

M4

Bewerten, libergeben
Investitionslogik, Dokumentenset,
Abschlusssitzung.

M1 M2 M3
Erheben Lagebild
Gesprache, Erhebungsbdgen, Zwischenprasentation.

Dokumente, Systemeinblick. Sie legen fest, wo vertieft
wird.

Rahmen setzen
Auftragsklarung, Kickoff,
Kommunikation im Haus,
Anforderung raus.

WAS AM ENDE IN IHREM HAUS LIEGT

_ Assessment-Bericht mit Befunden je Feld, aus drei Sichten, mit
Quelle und Belegstarke.

— Risikolibersicht nach Risiko bei Nichthandeln und Dringlichkeit.

__ Ist-Dokumentation von System- und Vertragslandschaft — der
Teil, der bleibt.

— Abschlusssitzung als Arbeitssitzung, in der entschieden wird.

— Management Summary auf drei Seiten fir Leitung und Gremien.

— MaBnahmenliste in bearbeitbarer Form, je Position eingeordnet,
mit Begriindung und Zeitfenster.

WAS ES SIE AN ZEIT KOSTET ZUSCHNITT
6-14 4-12 25-90 KOMPAKT STANDARD ERWEITERT
Wochen Laufzeit, Gesprache im Stunden bis 60 60 -150 150 -400
je nach Zuschnitt Haus Mitwirkung, Anwender - 4 Anwender - 6 Anwender - 8 - 12
verteilt Gesprache, 6 -7 Gesprache, 10 Gesprache, 12 -
Wochen, einstufig Wochen, 14 Wochen
zweistufig

Ein externer Review ist kein Misstrauensvotum. Er ist ein Stresstest fur die eigene Ehrlichkeit.

EFFICAS liefert keine Systeme, vermittelt keine Produkte und verdient nichts an den
empfohlenen Investitionen. Nicht Bestandteil: rechtliche Bewertung, technische
Sicherheitstests, Produktauswahl, Umsetzung der MaBnahmen. Das Format wird zum
Festpreis je Zuschnitt angeboten; die GroBenordnung nenne ich im Erstgesprach.
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Reisekosten im Raum Hamburg und Norddeutschland enthalten. efficas.de/it-lagebild




